
◆◆◆第110回さくら講座 経営戦略セミナーのご案内◆◆◆ 

 

  

 

 
 

 

お店や企業を安定させるにはリピーターが大切だと分かっていても「時間が足りない・人出が足りない・予算が足りない」そんな

理由でリピーターの獲得のための販促が後回しになっていませんか？そこで、本講座では、リピーターがもたらす利益と今やるべ

き事を明確にし、その日からできるコストのかからないリピーター創りの具体的なノウハウをご紹介します。 

是非、この機会に皆様奮ってご参加くださいますよう、ご案内申し上げます。 

 

■日  時 平成２４年 １月２６日(木) 1４:00～1６:00 

■会  場 尾道商工会議所 ２階 大会議室 ■定 員５０名（定員になり次第締め切ります。） 
■受 講 料  会員： 無料  ・ 非会員：５００円  

■申込方法  下記申込書に必要事項を記入の上、FAXまたはTELにてお申込み下さい。    
      （TEL ２２－２１６５／ FAX ２５－２４５０ 担当 池田・山本・井上(雄)） 

■主  催  尾道商工会議所・尾道中小企業相談所・尾道地域中小企業支援センター 

 ｷ ﾘ ﾄ ﾘ ｾ ﾝ 

尾道商工会議所 宛(FAX 0848-25-2450)                                      平成２４年  月  日 

    

第第第第１１０１１０１１０１１０回回回回さくらさくらさくらさくら講座講座講座講座    『『『『００００円円円円でででで８８８８割割割割をリピーターにするをリピーターにするをリピーターにするをリピーターにする集客術集客術集客術集客術！！！！』』』』    ((((１１１１////２２２２６６６６) ) ) ) 受講申込書受講申込書受講申込書受講申込書                                     

事業所名  住   所  

電話番号  FAX 番号  

受講者名  受講者名  

                                                            ※※※※ごごごご記入記入記入記入いただいいただいいただいいただいきましたきましたきましたきました情報情報情報情報はははは、、、、主催者主催者主催者主催者からのからのからのからの各種連絡各種連絡各種連絡各種連絡・・・・情報提供情報提供情報提供情報提供のためにのためにのためにのために利用致利用致利用致利用致しますしますしますします。。。。 

 【 講  師 】】】】株式会社株式会社株式会社株式会社    リピーツリピーツリピーツリピーツ代表取締役代表取締役代表取締役代表取締役            

                                                        いちいちいちいち                えんえんえんえん                        かつかつかつかつ                ひこひこひこひこ    

                            一一一一    圓圓圓圓        克克克克    彦彦彦彦        氏氏氏氏    

            １９７５年大阪生まれ。製造業から福祉事業、 

             IT事業さらには飲食業まで、大小７業種の企業 

             経営を経験したリピーター創出専門コンサル                                

              タント。２００８年、リピーター創出に特化し 

た「株式会社リピーツ」を設立。顧問先飲食店 

において通常２０％～３０％といわれる顧客 

リピート率を８０％にまで引き上げる等の実

績が評価され、設立わずか１年で大手化粧品メーカーや酒造メーカー、小売

業や卸売業、カラオケや飲食店チェーン店より要請を受けてリピーター創出

支援を行っている。また、著書として、２０１０年６月に「０円で８割をリ

ピーターにする集客術！」（あさ出版）など。 

【講座内容】 

①①①①    リピーターで商売繁盛リピーターで商売繁盛リピーターで商売繁盛リピーターで商売繁盛 

②②②②    やってしまいがちなリピーターのやってしまいがちなリピーターのやってしまいがちなリピーターのやってしまいがちなリピーターの

落とし穴落とし穴落とし穴落とし穴    

③③③③    リピーターを作る５つの方法リピーターを作る５つの方法リピーターを作る５つの方法リピーターを作る５つの方法    

④④④④     『想起販促・脳内『想起販促・脳内『想起販促・脳内『想起販促・脳内 SEOSEOSEOSEO 』で、』で、』で、』で、                    

リピーターを作る５つの手法リピーターを作る５つの手法リピーターを作る５つの手法リピーターを作る５つの手法    

⑤⑤⑤⑤    『知らせる』のでなく、『知らせる』のでなく、『知らせる』のでなく、『知らせる』のでなく、 『伝える』『伝える』『伝える』『伝える』    

ための３つの手法ための３つの手法ための３つの手法ための３つの手法    

『０円で８割を『０円で８割を『０円で８割を『０円で８割を    

リピーターリピーターリピーターリピーターににににする集客術！』する集客術！』する集客術！』する集客術！』 

アマゾンランキングアマゾンランキングアマゾンランキングアマゾンランキング    

総合１位獲得！総合１位獲得！総合１位獲得！総合１位獲得！    


